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CORPORACION DE PROMOCION ECONOMICA CONQUITO
COORDINACION DE CAPACITACION Y MEDIOS DE VIDA
AREA DE ORIENTACION LABORAL Y MEDIOS DE VIDA
PROGRAMA “GENERA”

BASES DE POSTULACION AL CONCURSO DE POTENCIACION DE EMPRENDIMIENTOS
1. Marco normativo

La Corporacion de Promocién Econdmica ConQuito tiene como objetivo promover el desarrollo socioecondmico
del Distrito Metropolitano de Quito, asi como incentivar el emprendimiento, la productividad y competitividad,
bajo proyectos y programas que incidan en el desarrollo socioecondmico de la ciudad. ConQuito trabaja bajo
metodologias y programas que inciden favorablemente en el desarrollo productivo y econdmico de los habitantes
del Distrito Metropolitano de Quito.

Su Estatuto fue aprobado mediante Acuerdo Ministerial Nro. 03 528, expedido por el Ministerio de Comercio
Exterior, Industrializacién, Pesca y Competitividad el 27 de octubre de 2003; y reformado mediante Acuerdo
Ministerial Nro. 15 208, expedido por el Ministerio de Industrias y Productividad el 28 de octubre de 2015.

Mediante Resolucién No. AQ 014-2023 de 10 de abril de 2023, se expide la Estructura Orgénica de Gestién por
Procesos del Gobierno Auténomo Descentralizado del Distrito Metropolitano de Quito, en la misma que en su
numeral 3 describe:

"3, EMPRESAS PUBLICAS METROPOLITANAS, ENTIDADES AUTONOMAS Y DEPENDENCIAS ADSCRITAS EN
COORDINACION CON:

(...) 3.10. SECRETARIA DE DESARROLLO PRODUCTIVO Y COMPETITIVIDAD

(...) - Corporacion de Promocion Economica ConQuito (...)"

La Agencia Espafiola de Cooperacion Internacional para el Desarrollo (AECID) es una entidad de derecho publico
adscrita al Ministerio de Asuntos Exteriores y de Cooperacion a través de la Secretaria de Estado de Cooperacion
Internacional y para lberoamérica (SECIPI), su objetivo es la gestion, identificacion, control y seguimiento de
proyectos y programas de cooperacién para el desarrollo. En Ecuador cuenta con una Oficina Técnica de
Cooperacion que tiene sede en Quito desde el afio 1987 y que forma parte de la Embajada de Espafia en el pals.

Con fecha 25 de noviembre de 2021, la Corporacion de Promocién Econdmica ConQuito, recibié formalmente la
Resolucién de Concesién de Subvencion de Cooperacion Internacional y la Notificacion suscrita del expediente
NUm. 2021/SPE/0000400218: a favor del “Programa de apoyo a la generacion de empleo y emprendimiento de
las personas en condicién de movilidad humana, refugiada y personas locales del Distrito Metropolitano de Quito
para su integracion a la sociedad y economia ecuatoriana” - GENERA, por parte de la Agencia Espafiola de
Cooperacion Internacional para el Desarrollo (AECID).

El Programa Genera, tiene como finalidad mejorar las condiciones y oportunidades econdmicas de la poblacion
en condicién de movilidad humana y comunidades de acogida del Distrito Metropolitano de Quito, a través de la
generacion de Empleo y Emprendimiento.

Finalmente, el item 4 del numeral 9°) Ejecucion, de la Resolucién de concesidn de subvencidn Ref. Expediente n2:
2021/SPE/0000400218, especifica lo siguiente: Ningun recurso econémico derivado de la presente subvencion
podrd ponerse a disposicion ni se concederd en beneficio de terceros ya se trate de entidades, personas o grupos
de personas que la UE haya incluido en su lista de medidas restrictivas véase www.sanctionsmap.eu (“EU
Restrictive Measures”).

En caso de incumplimiento de lo dispuesto en las cldusulas anteriores en materia de contratacion, la AECID podrd
declarar que los costes correspondientes no son elegibles para la ejecucion de la accion.

Quito GENERA Oportunidades




i Quito

Alcaldia Metropolitana

Len, Comee O conauito

2. Contexto de la convocatoria

La presente convocatoria es realizada por la Corporacién de Promocién Econdémica ConQuito y la Agencia
Espafiola de Cooperacion Internacional para el Desarrollo (AECID), misma que tiene por finalidad el desarrollo del
proceso de potenciacion de emprendimientos para aquellos participantes que han aprobado el proceso de
capacitacién de 40 horas; han concluido su proceso de asistencias técnicas, por lo tanto, cuentan con plan de
negocio; y, han efectuado su elevator pitch. En funcidon a lo cual se encuentran aptos para postular a la
potenciacion de emprendimientos.

Durante esta fase se evaluaran los planes de negocios y elevator pitch que presentara cada participante, de esta
manera se podra seleccionar a 100 ganadores que destaquen en cada uno de estos elementos y serdn quienes
recibiran bienes para su potenciacién de emprendimientos.

3. Definiciones

A continuacion, se presenta un breve glosario de términos que permitird el entendimiento de palabras clave
usadas en el presente documento:

e Asistencia técnica: se refiere al apoyo especializado proporcionado a emprendedores y empresas emergentes
para abordar aspectos técnicos especificos relacionados con el desarrollo y la gestion de sus proyectos.

e Buyer persona: es una representacion semi-ficticia y detallada del cliente ideal de un negocio basada en datos
demograficos, comportamientos, necesidades y motivaciones.

e Elevator Pitch: Es una presentacion breve y concisa que resume de manera efectiva la idea de un negocio,
proyecto o producto en el tiempo que tomaria un viaje en ascensor, generalmente de 30 segundos a 2
minutos. El objetivo es captar el interés de un interlocutor potencial, como un inversor o cliente, de manera
claray persuasiva (Gallagher, 2012).

e Emprendedor: es alguien que identifica oportunidades, organiza recursos y asume riesgos para crear y
gestionar una nueva empresa con el objetivo de alcanzar el éxito. Estas personas destacan por su capacidad
para innovar, tomar decisiones rapidas y enfrentar desafios, contribuyendo al crecimiento econémico (Garcia,
Martinez, & Fernandez, 2010).

e Incubacién: Se entiende como incubaciéon de emprendimientos a un proceso de apoyo integral y
asesoramiento proporcionado a empresas emergentes o emprendimientos, con el objetivo de fomentar su
desarrollo y éxito. Durante el periodo de incubacion, los emprendimientos suelen recibir asesoramiento
estratégico, acceso a recursos financieros, instalaciones compartidas, mentoria y servicios profesionales
(Pablo Valenciano, 2009).

o Modelo de negocios lienzo CANVAS: Esta herramienta sirve para analizar la estrategia de negocio que
gueramos determinar para el emprendimiento en base a sus 9 elementos claves los cuales son: segmento de
mercado, propuesta de valor, canales, relacién con los clientes, flujo de ingresos, recursos clave, actividades
clave, alianzas claves, estructura de costes. (Osterwalder & Pigneur, 2010, p. 43)

e Plan de inversidn: es un documento que describe como una persona o entidad planea asignar recursos
financieros en diferentes activos o proyectos con el objetivo de lograr ciertos objetivos financieros a corto,
mediano o largo plazo (Weston, Siu, & Johnson, 2020).

e Plan de negocio: es un documento formal que describe en detalle la estructura, objetivos, estrategias,
proyecciones financieras y otros aspectos esenciales de una empresa o proyecto empresarial. Su objetivo
principal es proporcionar una hoja de ruta para la gestidn y el crecimiento de la empresa, asi como para atraer
inversores, socios o financiamiento (Kuratko & Hornsby, 2017).

e Potenciacion de emprendimientos: Se refiere a la asignacién de bienes acorde a las necesidades de los/las
emprendedoras/es del componente, quienes previamente culminaron el proceso formativo, se inscribieron
en el concurso, cumplieron los requisitos establecidos y resultaron ganadores.

e Recursos Claves: Los recursos claves se refieren a los activos y capacidades esenciales que una organizacién
posee y que desempefian un papel fundamental en su funcionamiento y ventaja competitiva (Hitt, Ireland, &
Hoskisson, 2016)

e Screening: Screening es la medida preventiva que ha ganado importancia en esta Ultima era (Abdel-Hady El-
Gilany). El método de seleccidn/screening es eficaz, pero va mas alla de la medicién de las situaciones que
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disminuyan dramdticamente el bienestar, pues el mismo permite ejecutar pruebas realizadas entre personas
para identificar a las que tienen un riesgo de vulnerabilidad el cual es categorizado.

e Viabilidad Financiera: se refiere a la capacidad de un proyecto, empresa o inversion para generar suficientes
ingresos y ganancias para cubrir los costos y generar un rendimiento positivo (Bierman & Smidt, 2014).

4. Generalidades del programa
a. Objetivo

El Programa Genera tiene como objetivo mejorar las condiciones y oportunidades econdmicas de la poblacién en
condicién de movilidad humanay de las comunidades de acogida del Distrito Metropolitano de Quito, a través de
la generacién de Empleo y Emprendimiento.

b. Componentes
El programa Genera se enfoca en tres componentes:

e Orientacion laboral: Enfocado al fortalecimiento de competencias laborales. Comprende un proceso de
capacitacién de 8 horas, donde se abordan temas como: Competencias Laborales, Coaching y Encuentro de
Oportunidades, Educacién Financiera y el acceso a Plataformas Digitales de Capacitacién, asi como la Bolsa
Metropolitana de Empleo. Las personas que aprueban reciben un certificado y pueden participar en
actividades complementarias de empleabilidad.

e Emprendimiento: Dirigido para personas que tengan ideas de negocio o emprendimientos. Comprende un
proceso formativo de 40 horas de capacitacion, complementado con asistencias técnicas personalizadas para
el desarrollo de la marca del emprendimiento y planes de negocio; asi como también procesos de vinculacion
comercial en ferias productivas y testeo de productos. Las personas que culminen con éxito esta fase podran
participar en el concurso de potenciacién de emprendimientos.

c. Meta del proceso de potenciacién de emprendimientos
Potenciar hasta 100 emprendimientos, quienes accedan también a un proceso de incubacion y seguimiento.

5. Resultados generales esperados

Apoyar a la reactivacién econdmica del Distrito Metropolitano de Quito.
Fortalecer la cohesién entre la poblacién local y migrante/refugiada del D.M.Q.

6. Concurso de potenciacidn de emprendimientos
6.1. Beneficios para los ganadores del concurso de potenciacion de emprendimientos

Entre los beneficios que tendran los emprendimientos ganadores del concurso de potenciacion de
emprendimientos, son:

e Desarrollo de habilidades de comunicacién: Los participantes aprenderan a articular de manera efectiva la
propuesta de valor de su negocio, mejorando sus habilidades de presentacién y comunicacion.

e Feedback constructivo: Los participantes recibiran retroalimentacion valiosa sobre sus modelos de negocio y
presentaciones, lo que les permitira mejorar y perfeccionar sus estrategias.

e Capacitacién en desarrollo empresarial: Los emprendedores recibiran formacién especifica en aspectos clave
del desarrollo empresarial.

e Entrega de bienes para la potenciacién de emprendimientos: Los ganadores seran acreedores de la entrega
de bienes que les servira para impulsar el desarrollo de sus negocios.

. Oportunidades
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6.2. Requisitos para participar
Para la fase de potenciacion de emprendimientos, los postulantes deberan cumplir con las siguientes condiciones:

1. Haber aprobado el proceso formativo.

2. Haber concluido el proceso de asistencias técnicas, tanto para el desarrollo de marca como para el plan de
negocio.

3. Haber concluido su plan de negocio?.

4. No constar en la lista de medidas restrictivas de la Unién Europea. La verificacidn la realiza el equipo de
ConQuito en la fase de postulacion.

5. Postular al concurso de potenciacion de emprendimientos del programa Genera.

6.3. Fases del proceso de potenciacidon de emprendimientos

La duracién de la fase de potenciacion de emprendimientos tiene previsto aproximado de 36 semanas a partir de
su convocatoria, donde se desarrollara el siguiente proceso:

llustracion 1. Proceso de potenciacion de emprendimientos

Postulacion  Evaluacion Seleccion  Notificacion  Incubacion Entrega Seguimiento

Fuente y elaboracién: Coordinacién de Capacitacion y Medios de Vida, 2024
A continuacion, se describe cada fase respectivamente:
A. FASE DE POSTULACION
i.  Convocatoria y socializacién

Se realizara la convocatoria via correo electrénico desde la cuenta infogenera@conquito.org.ec.

En este correo se adjuntardn las presentes bases de postulacién, donde se describen los requisitos y fechas
maximas para participar en el proceso de potenciacién de emprendimientos; asi como también las causales
de rechazo.

También se remitird el acta de postulacion, a través de la cual cada participante acepta que estd de acuerdo
con las bases de postulacion al proceso de potenciacion de emprendimientos e indica haber entregado todos

los requisitos solicitados.

Asimismo, en esta convocatoria se invitara a una socializacion virtual de este proceso, mediante la cual se
explicard mas a detalle todos los pasos a seguir y se responderan las dudas de los participantes.

ii.  Postulacion

Una vez realizada la convocatoria y socializadas las bases de postulacion, los beneficiarios tendran tres
semanas para postular; para esto, se deberan tomar en cuenta los siguientes parametros:

1 Resulta importante mencionar que el plazo para presentacion de planes de negocio culmind, por lo que no se receptaran planes de negocio
de personas que no hayan finalizado el mismo durante las asistencias técnicas, o solicitudes de asesoramiento en esta etapa del proceso.

Oportunidades
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a. Documentacion habilitante para postular
Los documentos habilitantes para entregar son:

1. Copia del certificado de aprobacién de capacitacion del componente de Emprendimiento.

2. Plan de negocio debidamente suscrito, para lo cual se admitiran las siguientes formas de presentacién:

e Plan de negocio original: Hace referencia al documento que se presentd al finalizar el proceso de
asistencias técnicas, mismo que no contiene ninguna modificacion desde su suscripcidon. Este
documento debe constar con las firmas del/la emprendedor/a y de su asesor/a.

e Plan de negocio actualizado?: En el caso de que el emprendimiento haya presentado modificaciones
desde la suscripciéon del plan hasta la fecha de postulacién, puede actualizar la informacion del
documento en cuanto a costos, necesidad de insumos, segmento de clientes, etc., siempre y cuando
no se altere la naturaleza o giro de negocio del emprendimiento; es decir, no se puede postular con un
nuevo emprendimiento. Este documento debe constar solamente con la firma del/la emprendedor/a.

3. Matriz financiera del plan de negocio impresa y en formato Excel (xIs o xlsx).

4. Video pitch, el cual deberd tener una duracion entre 2 y 3 minutos; y abordar la problemética identificada,
propuesta de valor, descripcién de productos, segmento de clientes, canales de comunicacién y
distribucion e informacién clave respecto al plan de inversién; es decir, debera resumir de forma clave la
informacion del emprendimiento.

5. Copia de su documento de identificacién a color.

6. Acta de postulacion al proceso de potenciacién de emprendimientos suscrita, para lo cual se admitiran las
siguientes formas de presentacion:

e Digital: Informacion ingresada en computador con firma electrénica debidamente legalizada.

e A mano: Informacion ingresada a mano con esfero azul, letra legible, firmada y escaneada.

b. Modalidades de postulacién

La entrega de la documentacién habilitante se realizara de dos maneras obligatoriamente, las cuales se
explican a continuacion:

1. Postulacién fisica

Se debe entregar la documentacién impresa debidamente suscrita (firmas fisicas originales o electrénicas,
seglin corresponda), asi como también un CD con el video pitch y la matriz financiera en formato Excel.

Para la entrega de documentacion fisica, las personas deberan acercarse a las instalaciones de ConQuito,
ubicadas en la Av. Maldonado Oel-172 y Jaime del Castillo, de lunes a viernes, de 8:00 a.m. a 16:00 p.m.,
durante el plazo establecido para la postulacion.

2. Postulacion digital

Toda la informacién debe ser remitida al correo electrénico infogenera.emprendimiento@conquito.org.ec,
para lo cual el o la emprendedora debera colocar el asunto conforme el siguiente detalle: DOS APELLIDOS Y
NOMBRE DEL POSTULANTE / POTENCIACION DE EMPRENDIMIENTO (ejemplo: PEREZ SILVA JUAN /
POTENCIACION DE EMPRENDIMIENTO).

Es importante mencionar que, en el caso de la entrega digital, se realizara la validacion de firmas mediante la
aplicacion de FirmaEC, de conformidad a lo establecido en la Ley de Comercio Electrénico, Firmas y Mensajes
de Datos, y su reglamento.

2 Se realizara la verificacién de que el plan de negocio actualizado no difiera entre la naturaleza o giro de negocio presentado inicialmente o,
a su vez, que no se haya cambiado de emprendimiento.
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c. Periodo de postulacion

Inicio de postulaciones Finalizacidn de postulaciones
Desde las 12:00 del 5 de agosto de 2024 | Hasta las 23:59 del 23 de agosto de 2024

iii.  Validacion de postulaciones

Una vez recibida la documentacién habilitante para el proceso de potenciacion de emprendimientos, se
procederd con la revisién y validacion de los documentos entregados; para esto, se contrastara también la
postulacion con la base de datos del programa Genera con la finalidad de validar que el postulante cumpla
con los requisitos establecidos en el apartado 6.2.

En el caso que el participante cumpla con los prerrequisitos, se procedera a recopilar la informacion para el
proceso de evaluacion de emprendimientos en la matriz de validacion y convalidacién de postulaciones.

Una vez concluida esta fase, se notificard a cada emprendedor por correo electrénico que ha avanzado a la
fase de evaluacidn; asimismo, se notificara a los participantes que no fueron considerados para este proceso,
indicando las razones por las cuales no fueron aptos.

De igual manera, se comunicard respectivamente a los emprendedores que deban convalidar errores en su
postulacion (se explica en el siguiente apartado).

Finalmente, durante esta etapa, se realizara la verificacion de que los/las postulantes no consten en la lista de
medidas restrictivas de la Unidn Europea, conforme se especifica en el item 4 del numeral 9°) Ejecucion, de la
Resolucién de concesion de subvencidn Ref. Expediente No.: 2021/SPE/0000400218, suscrita por AECID en
beneficio de ConQuito.

iv.  Convalidacion de errores

En caso de que exista documentacion con errores de forma, se solicitard al emprendedor que subsane el o los
documentos que presenten errores, lo cual se realizara Unicamente para los siguientes casos:

e Error ortografico en el nombre.

e Error en el nimero de documento de identificacién.

e Video pitch que no se aperture o tenga un error en la reproduccion.
e Informacion ilegible.

e Copia de documento de identificacién a blanco y negro.

e Matriz financiera en un formato diferente a Excel (xls o xIsx).

La subsanacion de errores se realizard en un término maximo de 2 dias habiles a partir de la notificacion del
error; en el caso de que no se entregue la documentacion solventada (en fisico y digital) o en esta persista(n)
el(los) error(es), el postulante quedara fuera del proceso automaticamente.

v.  Causales de descalificacion en la etapa de postulacion
Existiran causales de rechazo que anularan la participacion de los postulantes; esos casos seran los siguientes:

e Postular fuera del periodo establecido para el efecto.

e Que se verifique que la persona no aprobd el proceso formativo del componente “Emprendimiento”.

e Que se verifigue que la persona no concluyd el proceso de asistencias técnicas del componente
“Emprendimiento”.

e Que se verifique que la persona no concluyd su plan de negocio.

e Norealizar la entrega fisica y/o digital de toda la documentacién solicitada en el apartado ii de esta seccion.

e Entrega de documentacion alterada.

e Video pitch mayor a 3:05 minutos y menor a 2 minutos.
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e Que la informacién de la matriz financiera no coincida con lo colocado en el plan de negocio.

e Constar en la lista de medidas restrictivas de la Unién Europea conforme se indica en el apartado 6.2.

e Presentar documentacion sin firma o con firma electrdnica invalida.

e Aquellas personas postulantes que, una vez realizada la verificacién, se identifique que no cumplieron con

los prerrequisitos para la postulacién, mismos que se encuentran descritos en el apartado 6.2.

e Postular con un emprendimiento diferente al que participé en el programa.
e Aguellas personas postulantes que, una vez solicitada la convalidacion de errores:

o No remitan la informacién subsanada en el término maximo de 2 dias.

o Remitan la nueva informacion con errores que persisten.

e Haber postulado mds de una vez, ya sea:

o Una persona que postule con mas de un emprendimiento, se descartaran todas las postulaciones
realizadas.

o Un mismo emprendimiento presentado por mas de una persona, se descartaran todas las
postulaciones realizadas. Tomando esto en cuenta, es importante mencionar que, en el caso de existir
participantes con emprendimientos asociados, solamente un miembro del emprendimiento podrd
postular, caso contrario serdn descalificados.

vi.  Notificacion a postulantes
Una vez recibidas las postulaciones, se revisara si los participantes son aptos o no para continuar a la siguiente

fase y se realizard la respectiva notificacion por correo electronico desde la cuenta
infogenera@conquito.org.ec.

B. FASE DE EVALUACION DE PLANES DE NEGOCIO Y ELEVATOR PITCH
i. Temporalidad para el proceso de evaluacién

El tiempo definido para la evaluacién de planes de negocio serd de tres semanas y dos semanas para las
defensas del elevator pitch.

ii. Comité evaluador

Para esta fase se conformard un comité evaluador, quien revisara y calificara cada plan de negocio vy las
defensas de cada elevator pitch con base en los criterios de calificacion que se explican mas adelante.

El comité evaluador, estard conformado por, al menos, 3 miembros, quienes verificardan que los planes de
negocio integren un resumen ejecutivo claro, identificacidn clara del problema abordado, propuesta de valor
convincente, analisis del segmento de clientes y una evaluacion solida de la viabilidad financiera, ademds de
evaluar la sostenibilidad del proyecto presentado. Asimismo, evaluaran la presentacion del elevator pitch de
cada emprendimiento.

iii. Confidencialidad de datos
El proceso de evaluaciéon de emprendimientos del programa Genera se manejara con una politica de
privacidad y confidencialidad, fomentando la transparencia y evitando controversias por conflictos de interés;
por lo que, los miembros que intervengan en la fase de evaluacion firmaran un acuerdo de confidencialidad,
mismo que se desarrollard conforme a las politicas internas de ConQuito y sera validado por el drea legal
respectivamente.

iv. Calificacion general

La calificacion total sera de 100 puntos para cada postulante, la cual se divide de la siguiente manera:

e 70 puntos para el plan de negocio.
e 30 puntos para la presentacion del elevator pitch.

Oportunidades
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Cada miembro del comité calificard de manera individual y se hard un promedio de las 3 calificaciones, hasta
con 2 puntos decimales; de esta manera, se seleccionaran a los 100 emprendimientos con las mas altas
calificaciones como ganadores, a quienes se realizard la entrega de bienes para la potenciacion de sus

emprendimientos.

v. Criterios de calificacion para planes de negocio

La calificacion del plan de negocio equivaldrad a 70 puntos del total y los criterios que se evaluaran por parte
del comité seran los siguientes:

Variable

a.Resumen ejecutivo

Tabla 1. Criterios de calificacion de plan de negocio

Criterio
Este criterio evalla la capacidad de comunicar de
manera resumida, clara y precisa los elementos
clave del plan de negocio. Se busca un resumen
que destaque los aspectos mas relevantes, como
la propuesta de valor, el mercado objetivo, la
estrategia de ingresos y los objetivos a alcanzar.
La informacién debe estar organizada de manera
l6gica y presentada en un formato facil de seguir.
Se valora especialmente la capacidad de captar la
atencién del lector y proporcionar una vision
general completa y atractiva del negocio en un
espacio limitado.

¢Qué evalla el comité?

Un resumen ejecutivo
efectivo que despierte el
interés y motive a
profundizar en los
detalles del plan.

Puntuacion

b.Identificacién de
problema/necesidad

Este criterio evalla la capacidad del plan de
negocio para presentar una comprension
detallada y precisa del problema identificado. Se
busca una exposicion clara que demuestre una
percepcién completa de la naturaleza, alcance y
efectos del problema en el mercado o la
comunidad objetivo. La descripcién debe
respaldarse con datos y evidencia concretos,
como estadisticas, estudios de mercado o
testimonios, que validen la existencia y la
relevancia del problema. Ademas, se espera que
se identifiquen las partes interesadas afectadas y
se describa cémo el problema impacta sus
necesidades y deseos.

Que el plan demuestre
una base sdlida para la
propuesta de solucion y
revele una visién claray
fundamentada del
contexto en el que opera
el emprendimiento.

10

c.ldentificacién de
segmento de clientes

Este criterio evalua la capacidad del plan de
negocio para identificar y definir con precision el
segmento de clientes al que se dirige el
emprendimiento. Se busca una descripciéon
detallada que incluya caracteristicas
demograficas, comportamientos de compra,
necesidades especificas y cualquier otra
informacidén relevante sobre el grupo de clientes
objetivo. Ademads, se espera que el plan justifique
por qué este segmento en particular ha sido
elegido, demostrando una comprension clara de
como la propuesta de valor del negocio responde
a las necesidades y deseos de este grupo.

Que el plan demuestre

una base sélida para el

enfoque de mercado y

revele una comprension

profunda del publico al
que se dirige.

10

d.Propuesta de valor

Este criterio evalla la capacidad del plan de
negocio para definir claramente la propuesta de
valor que el emprendimiento ofrece a sus
clientes. Se busca una descripcion precisa y
persuasiva que destaque los beneficios Unicos y
diferenciadores que el producto o servicio
proporcionara a los clientes. La propuesta de
valor debe ser relevante y convincente,

Que el plan demuestre
una propuesta de valor
claray atractiva que
respalde la viabilidad y el
potencial de éxito del
negocio.

10
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Criterio

éQué evalta el comité?

Puntuacion

objetivo. Ademas, se espera que la propuesta de
valor esté alineada con el problema identificado y
demuestre como aborda de manera efectiva las

mostrando una comprension profunda de las
necesidades y deseos del segmento de clientes

principales preocupaciones o desafios de los
clientes.

e.Canales de difusion
apropiados para el
emprendimiento

(como redes sociales, publicidad en linea) que se

decisiones de compra, justificando las elecciones

Evalla la seleccién de canales de promocidén
alinean con las preferencias del segmento de
clientes. La estrategia debe reflejar como los

clientes acceden a la informacion y toman

de canales.

Que el plan demuestre
una estrategia de difusién
eficaz y en sintonia con
las necesidades del
publico objetivo.

f. Canales de distribucion
adecuados para la
entrega del producto o
servicio

Evalla la eleccion y uso adecuado de canales para

eficiente. La estrategia debe estar en sintonia con

llevar el producto al mercado de manera

el tipo de producto y el publico objetivo,
justificando las decisiones.

Que el plan demuestre
una estrategia de
distribucién que maximiza
la accesibilidad del
producto para el publico
objetivo.

g.Andlisis de competencia

Este criterio evalla la capacidad del plan de
negocio para realizar un analisis exhaustivo de la
competencia en el mercado objetivo. Se busca
una evaluacién que identifique a los
competidores clave, sus fortalezas y debilidades,
estrategias de marketing y posicionamiento en el
mercado. Ademas, se espera que el plan
demuestre cémo la propuesta de valor del
emprendimiento se diferencia y destaca en
comparacion con la competencia.

Que el plan demuestre
una comprension
profunda y perspicaz del
entorno competitivo,
proporcionando una
ventaja estratégica para el

emprendimiento.

h.Relacién con los clientes

Este criterio evalua la estrategia del plan de
negocio para interactuar y mantener relaciones
efectivas con los clientes. Se busca una estrategia
que demuestre cémo se identificaran, atraerany
retendran a los clientes, asi como, cémo se
gestionaran las interacciones para satisfacer sus
necesidades y fomentar la lealtad. Ademas, se
espera que el plan muestre cémo se obtendra
retroalimentacion de los clientes y se utilizara
esta para mejorar continuamente la ofertay la
experiencia del cliente.

Que el plan demuestre
una sélida comprensién
de la importancia de las
relaciones con los clientes
en el éxito del negocio y
una estrategia clara para
cultivar estas conexiones.

i. Sostenibilidad de
emprendimiento

Se evaluard la robustez de la propuesta de valor,
la adaptabilidad a cambios en el mercado, la
eficiencia operativa, la gestidn financiera a largo
plazo, la capacidad de innovacién, la
responsabilidad social corporativa, la resiliencia
ante situaciones imprevistas, y la capacidad de
aprender y ajustarse continuamente.

Capacidad del
emprendimiento para
mantener ingresos
consistentes, minimizar
impactos negativos en el

entorno, gestionar
eficientemente recursos y
talento, y contribuir
positivamente a la
sociedad y el medio
ambiente.

j. Estructura financiera

Se espera que el plan demuestre una gestion
financiera prudente, considerando los flujos de
efectivo, los gastos operativos y las proyecciones

Se evaluara la coherencia

y relacion adecuada entre

el plan de negocioy el
modelo financiero.

de ingresos de manera detallada y precisa.

10

TOTAL

70

Oportunidades

Fuente y elaboracién: Coordinacién de Capacitacion y Medios de Vida — ConQuito, 2024
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Una vez calificado el plan de negocio por cada miembro del comité, se debera generar un promedio entre las
notas de los 3 evaluadores para obtener una calificacién global sobre 70 puntos.

A los participantes que hayan avanzado a la fase de evaluacion de planes de negocio se les notificara la fecha
y hora para la presentacion presencial de su pitch.

vi. Criterios de calificacion para defensa del elevator pitch

El pitch es una presentacién breve y concisa que resume de manera efectiva la idea de un negocio, proyecto
o producto, en el tiempo que tomaria un viaje en ascensor, generalmente se desarrolla en un tiempo de 30
segundos a 2 minutos. El objetivo es captar el interés de un interlocutor potencial, como un inversor o cliente,
de manera clara y persuasiva (Gallagher, 2012).

Durante el proceso formativo del componente “Emprendimiento”, los participantes recibieron la clase de
“Storytelling y pitch”, en donde aprendieron a elaborar una presentacién efectiva de su emprendimiento,
incluyendo dentro de su contenido las tematicas abordadas durante el proceso formativo, como: enganche,
problematica, propuesta de valor, segmento de clientes, canales, equipo de trabajo, plan de inversion y cierre;
ademas, como ultima clase, los participantes realizaron una presentacion de su pitch a manera de simulacién
de ronda de inversion, en donde cada emprendimiento tuvo 3 minutos para contar acerca de su propuesta de
negocio y recibié retroalimentacion por parte del equipo técnico de emprendimiento y de disefio de marca.

En este sentido, cada participante deberd preparar una presentacion de su emprendimiento, en donde
dispondrd de un tiempo de 2 a 3 minutos para exponer su propuesta de negocio frente al comité evaluador.
Esta defensa se realizard de forma presencial y sera grabada con el afdn de documentar el proceso.

Durante la defensa también participara un veedor delegado por ConQuito, verificando que se cumplan los
tiempos y el orden de los participantes; es importante mencionar que esta persona no formara parte del
comité evaluador ni tendrd voz ni voto en la calificacidn.

El comité evaluador analizara los siguientes criterios:

Tabla 2. Criterios de calificacion de pitch
Criterio éQué evalda el comité?
Este criterio evalua la capacidad del pitch para comunicar
de manera clara y precisa el problema o necesidad que el
emprendimiento busca resolver. Se busca una
presentacion que defina de manera concisa y
convincente el problema, destacando su relevancia y el
impacto que tiene en el mercado o la audiencia objetivo.
Ademds, se espera que el pitch demuestre una
comprensién profunda de como el problema identificado
afecta a los clientes potenciales y por qué es crucial
abordarlo.
Este criterio evalla la capacidad del pitch para comunicar

Puntuacion

Variable

Que el pitch demuestre
una habilidad efectiva
para comunicar y resaltar

el problema, 5
estableciendo una base
sélida para la propuesta

de solucion.

a. Problema
identificado

b. Propuesta de

de manera clara y atractiva la propuesta de valor del
emprendimiento. Se busca una presentacion que
destaque de manera convincente los beneficios Unicos y

Que el pitch demuestre
una habilidad efectiva
para comunicar una

valor diferenciadores que el producto o servicio ofrece a los propuesta de valor clara 'y 6
clientes. La propuesta de valor debe ser presentada de atractiva, generando
forma concisa y persuasiva, resaltando cdémo resuelve el interés y atraccion hacia
problema identificado de manera efectiva y por qué es el emprendimiento.
una opcidn atractiva para el mercado objetivo.
Este criterio evalla la capacidad del pitch para definiry Que el pitch demuestre
comprender claramente el segmento de clientes al que una base sélida para la
c. Segmentacion | se dirige el emprendimiento. Se busca una presentacion estrategia de mercado y 4

de clientes

que demuestre una comprensién detallada de las
caracteristicas demograficas, comportamientos de
compra y necesidades especificas del publico objetivo.

revele una comprension
profunda del publico al
que se dirige.
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Criterio
Ademas, se espera que el pitch justifique por qué este
segmento en particular ha sido elegido, mostrando como
el producto o servicio satisface de manera efectiva las
necesidades de este grupo.

Este criterio evalUa la capacidad del pitch para identificar

y comunicar de manera clara y persuasiva los canales de

comunicacion y distribucion que se utilizaran para llegar a Que el pitch demuestre
los clientes. Se busca una presentacion que demuestre una estrategia de canales

d. Canales una comprension precisa de los canales mas efectivos y bien pensada y ejecutada, 3
identificados relevantes para el negocio, asi como una estrategia clara gue maximice la
para aprovecharlos. Ademas, se espera que el pitch visibilidad y accesibilidad
justifique las elecciones de canales, mostrando por qué del producto o servicio.
son los mas adecuados para llegar al publico objetivo y
promover el éxito del emprendimiento.
EvalUa la habilidad del pitch para presentar de manera Que el pitch demuestre
= Bigeak claray confiada las habi-lidades y exper-iencia d.el equipo. una comprensié.n aguda
el Se buscg una presenFaaon que transmita conf.la.r}za enla del valor}dgl equipo en el 2
capacidad del equipo para llevar a cabo la vision del éxito del
negocio de manera efectiva. emprendimiento.
Que el/la emprendedor/a
L, EvalUa la eficacia del uso de recursos visuales o demuestre una seleccién
f. Presentacién o ) I I .
o recurso audiovisuales en el pitch. Se busca una utilizacién que y utilizacién precisa de 3
L mejore la comprension y el impacto de la presentacion recursos visuales que
audiovisual e ~
sin distraer. afladen valorala
presentacion.
Se busca una presentacién que detalle de manera precisa Que el pitch demuestre
. como se utilizaran los fondos solicitados, justificando una gestién financiera
g. Inversién ) , I . e
lem et ca]dg partida de gasFo y mostrando,como contribuird al solida y gna plgmﬁcauon 4
e e><|'to del emprendimiento. Adem.as, se espera que el estratégica cu.|(':|ad(.)sa en
pitch demuestre una comprensién profunda de la cuanto a la utilizacion de
relacién entre la inversion y los objetivos del negocio. los recursos solicitados.

Este criterio evalUa la capacidad del pitch para finalizar de
manera efectiva, dejando una impresién duradera en la L
o - una habilidad para
audiencia. Se busca una conclusién que resuma de o
. ) finalizar de manera
h. Cierre manera persuasiva los puntos clave y refuerce la . 3
S ., memorable y motivar a la
propuesta de valor del emprendimiento. Ademas, se S
) . ., audiencia a tomar
espera que el cierre incluya una llamada a la accién clara, medidas
indicando el siguiente paso que se espera de la audiencia. )
TOTAL 30
Fuente y elaboracién: Coordinacion de Capacitacion y Medios de Vida — ConQuito, 2024

Que el pitch demuestre

Cada miembro del comité evaluador registrara su calificacion de forma individual y se promediaran las 3 notas
para obtener la calificacion de cada participante.

En el caso que algun participante no se presente a la defensa del elevator pitch, tendra una calificacion de 0O,
respectivamente, y se obtendra su nota final solo con la calificacién de su plan de negocio.

C. FASE DE SELECCION DE GANADORES

Para la seleccion de ganadores del proceso de potenciacién de emprendimientos del programa Genera, se
tendrdn en cuenta dos calificaciones: plan de negocio y pitch.

Una vez obtenidas las notas de todos los participantes, se procederd a ordenar de mayor a menor (orden
descendente) a los emprendedores en funcion de la calificacién global que obtuvieron y se seleccionaran a
los 100 emprendimientos con mejor puntuacion.

Oportunidades
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En el caso de presentarse empate para la seleccion del/la ganador/a nimero 100, se realizard un nuevo
proceso de calificacion con los postulantes empatados, en donde se llevaria a cabo una nueva defensa pitch
sélo con estos ultimos y se seleccionard al que tenga la calificacién mas alta.

D. FASE DE NOTIFICACION DE GANADORES

Una vez que el proceso de validacion de la evaluacién de planes de negocio y pitch haya culminado, se contard
con el listado de los 100 participantes ganadores que potenciaran su emprendimiento mediante la entrega de
bienes (maquinaria, equipos, muebles y/o enseres) por un monto que sera designado con base al presupuesto
del programa, mismo que serd comunicado mediante correo electronico desde la cuenta de
infogenera@conquito.org.ec al correo de cada participante ganador, indicando el proceso a seguir para las
gestiones necesarias y la entrega de los bienes para la potenciacién de sus emprendimientos.

En este correo también se solicitara la confirmacion de que el/la participante ha recibido el correo, y se le
convocara a que firme su acta de compromiso y el acuerdo de uso de imagen para dar continuidad con el
proceso de potenciacion de emprendimientos.

En el caso de que no se obtenga respuesta via correo electronico después de 24 horas posterior a la emision
de este, se realizard el contacto via telefdénica; si posterior a este contacto no se obtiene respuesta durante
los siguientes 2 dias calendario, se procederd a descalificar a dicho participante, quedando fuera del proceso,
y se realizard su respectiva notificaciéon por correo electronico. En ese caso, se tomara al siguiente
emprendimiento mejor puntuado como ganador.

De igual manera, se informara a los participantes no seleccionados que, tras la evaluacién de sus planes de
negocio y elevator pitch, no han sido designados como ganadores, con las justificaciones respectivas.

E. FASE DE INCUBACION

Una vez que los 100 participantes ganadores han firmado su acta de compromiso y el acuerdo de uso de
imagen, se procedera con la fase de incubacién, la cual contempla la asesoria enfocada en la elaboracion del
plan de inversién y capacitaciones complementarias para el desarrollo empresarial de los ganadores. Estos
procesos se describen a continuacion:

i. Asesoria en plan de inversién

Cada emprendedor tendra el acompafiamiento de un asesor que lo orientara para la elaboracion de su plan
de inversion, a través del cual se levantard la necesidad de compra de la maquinaria, equipo, muebles y/o
enseres para cada emprendimiento. El plan de inversidon contendrd las caracteristicas del bien requerido con
sus especificaciones técnicas.

Cada participante recibira, como minimo, 2 asistencias técnicas, una para el desarrollo del plan de inversion y
levantamiento de informaciéon® del emprendimiento, como: valor de ventas, margen de ganancia y capacidad
de produccion actuales, entre otros; y la siguiente para la aprobacion; no obstante, es importante mencionar
que el nimero de asistencias y duracion de estas puede variar dependiendo del avance y disponibilidad de
cada participante.

Las asistencias se realizaran de manera presencial en el sitio de trabajo o donde se opera el emprendimiento,
con la finalidad de corroborar la necesidad de compra de los determinados bienes, definir de manera 6ptima
sus especificaciones técnicas y el lugar donde se colocarian posterior a la entrega.

Asimismo, durante esta fase se realizard el levantamiento de necesidades de capacitacion de los
emprendedores ganadores para la potenciacion de sus negocios, en funcion de lo cual se realizard el plan de
capacitaciones para los participantes.

3 Esta informacidn servird para identificar, en la fase de seguimiento, el impacto generado con la potenciacion de emprendimientos.

Oportunidades
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Al finalizar las asistencias técnicas, se realizara la homologacion de especificaciones técnicas de los productos
requeridos por los emprendedores y se solicitaran los tarifarios a los proveedores respectivos. Posterior a ello,
se realizard una nueva revision del plan de inversion con las especificaciones finales de los productos con los
emprendedores.

Una vez se cuente con la versidn final del plan de inversion, el emprendedor deberd enviar un correo de
solicitud de aprobacién de su plan de inversidn a: infogenera.emprendimiento@conquito.org.ec, y, en un
maximo de 4 dias laborables, el equipo técnico del programa notificara si el plan de inversion fue aprobado.

En el caso de que el plan no sea aprobado, el emprendedor, junto a su asesor, deberd proponer un nuevo plan
de inversion o corregir las observaciones que se encuentren, y enviarlo hasta 2 dias calendario después de la
notificacién, tomando en cuenta el tarifario preexistente.

e Rubros financiables y no financiables:

Es importante tomar en cuenta que en el plan de inversién deben tomarse en cuenta solamente aquellos
bienes que pueden ser financiables. A continuacion, se detalla aquellos rubros que pueden y no pueden ser
financiados a través del proceso de potenciacion de emprendimientos:

o Rubros financiables: Conforme la procedencia de los recursos para la fase de potenciacion de
emprendimientos, se realizara esta accion mediante la entrega de bienes que constituyan gasto de
inversion®. Por lo tanto, los postulantes deberdn considerar los siguientes rubros financiables:

=  Maquinariay Equipo
= Mueblesy Enseres

o Rubros no financiables: De conformidad a lo determinado en la definicién de gastos de inversion, a
continuacion, se detallan ejemplos de los rubros que serdn considerados como no financiables por
parte del programa:

= Valores correspondientes a gastos fijos o gastos recurrentes/corrientes como: Servicios de luz, gas,
teléfono, arriendos, sueldos y comisiones.

=  Pago/abono de créditos.

= Pago de impuestos o tramites con el Estado.

= Pago de cuotas o abonos para la compra de un bien o servicio

= Bienes/servicios que no cuenten con su respectiva proforma y factura.

= Vehiculos o medios de transporte para delivery.

= Materias primas o insumos desechables para su produccién.

= Compra de tecnologia complementaria como celulares, televisiones, equipos de sonido, tablets o
dispositivos que no vayan con la actividad principal del negocio.

= Envio o transporte de los bienes comprados; en este sentido, este gasto debera ser cubierto por el
emprendedor.

Cabe mencionar que el emprendedor no podrd aportar con su propio dinero para completar la compra,
tampoco podrd superar el techo asignado en el plan de inversién, y en el caso de existir un remanente, este
se devolvera al Cooperante como parte del convenio suscrito.

4 Los bienes de inversion son aquellos que originan un aumento del capital o del patrimonio. Se trata de bienes no fungibles, tienen una
duracién previsible superior al afio, son inventariables y la inmensa mayoria de ellos son amortizables.

Oportunidades
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e Causales de no aprobacién del plan de inversién>:
Los planes de inversidn seran rechazados en los siguientes casos:

Se supere el monto presupuestario designado.

Se soliciten insumos que no correspondan a maquinaria, equipo, muebles o enseres.

En el plan se contemplen pagos de cuotas o abonos para un bien de mayor valor.

Que no cuente con la suscripcion de las partes.

Que los bienes a adquirir no formen parte del catdlogo de los convenios con proveedores.
Que los insumos solicitados no correspondan a la linea de negocio.

Que los bienes solicitados correspondan a rubros no financiables.

O O O 0O O O O

La notificacion del hecho serd realizada mediante la cuenta de correo electrénico
infogenera@conquito.org.ec, donde se informard al participante el por qué no es factible realizar el
financiamiento del bien requerido y se solicitara el ajuste o cambio del plan de inversion.

Una vez que se apruebe el plan de inversidn, se haran los procesos de adquisicién bajo la normativa de
ConQuito, mientras cada participante forma parte del proceso de fortalecimiento de capacidades para
emprender.

ii. Proceso de fortalecimiento de capacidades para emprender

Los ganadores deberdn atravesar un proceso formativo obligatorio, en donde se contempla un minimo de 10
horas de capacitacién distribuidas en, al menos, 5 sesiones presenciales, tomando en consideracion las
necesidades de capacitacion identificadas durante las asistencias técnicas.

Estas sesiones tendran una duracion de, al menos, 2 horas cada una y se distribuirdn durante dos semanas,
mientras se realizan los procesos para la adquisicion de los bienes requeridos por los beneficiarios.

Para estas clases se registrard la asistencia y cada participante debera aprobar con, al menos, el 80% de
asistencia a las capacitaciones.

En el caso de que los participantes no cumplan estos dos procesos mencionados (asistencias técnicas y
capacitacion), seran descalificados y no se consideraran para la entrega de los bienes. Asimismo, si se identifica
la inasistencia en las dos primeras clases, se descalificard automaticamente a la persona por inasistencia y se
seleccionarad al siguiente emprendedor mejor puntuado como ganador para que se incluya al proceso.

F. FASE DE ENTREGA DE BIENES A GANADORES

Una vez realizados los procesos administrativos para la adquisicion de los bienes, el equipo técnico se
encargard de realizar el acompafiamiento a cada emprendedor para la entrega de estos, para lo cual se
deberan seguir los siguientes pasos:

e Presentacion de documentos (factura, comprobante de venta) que habilite la compra y valide el retiro de
los bienes a ser entregados.

e Verificar que los bienes a ser entregados se encuentren funcionales y cumplan con las especificaciones de
garantia.

e Llenary firmar el acta de entrega recepcién de los bienes.

e Tomar fotografias de los bienes entregados junto al beneficiario.

5 Los planes de inversidn contaran con una preaprobacion del técnico que asesora; sin embargo, en el caso de que no sea clara y precisa la
justificacion de la compra de un bien, se rechazara.
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G. FASE SEGUIMIENTO A BENEFICIARIOS

La fase de seguimiento contempla un proceso de monitoreo y evaluacién de las personas beneficiadas, con el
propdsito de identificar el impacto del proceso de potenciacion de emprendimientos, asi como para identificar
areas de mejora y asegurar el cumplimiento de los objetivos establecidos.

Los participantes que han sido beneficiarios del proceso de potenciacion de emprendimientos tendran un
acompafiamiento, durante 3 mes, por los técnicos del programa Genera, con la finalidad dar seguimiento a la
implantacién, operacion y desarrollo del negocio, colaborando asi con el fortalecimiento de sus
emprendimientos dentro del mercado del Distrito Metropolitano de Quito.

Para esta fase se realizard el contacto con cada emprendimiento ganador, a partir de un mes después de la
entrega de los bienes, esto con el fin de realizar un acercamiento para medir el impacto que se ha obtenido
durante los primeros meses utilizando los bienes adquiridos.

Durante este proceso se levantara una ficha de seguimiento, a través de la cual se medira el impacto generado,
de forma cuantitativa; para esto se haran preguntas sobre sus ventas, la utilidad, capacidad de produccion,
para identificar si disminuye o incrementa desde que recibid el/los bienes, comparando la informacién
recopilada en la asesoria técnica para la elaboracién del plan de inversidn; asimismo, se contard con el registro
fotografico respectivo.

i. Consideraciones para el proceso de seguimiento

En caso de no recibir respuesta por parte del emprendedor o limitar el contacto para el seguimiento, se
tomaran las siguientes acciones:

e ConQuito vetard a la persona de sus futuros programas y proyectos® por al menos 5 afios.

e ConQuito remitird a AECID el nombre de la o las personas que no dieron respuesta durante el proceso de
seguimiento, y la evidencia de todos los intentos de contacto con el emprendedor, con la finalidad de que
se tomen las medidas que estimasen necesarias.

7. Cronograma de actividades’
A continuacidn, se indica la temporalidad de las acciones que se contemplan para el proceso:

Tabla 3. Cronograma de actividades para el concurso de potenciacion de emprendimientos
Actividad Temporalidad
Socializacion de las bases del concurso de potenciacién de
emprendimientos
Postulacidn al concurso de potenciacidn de
emprendimientos
Convalidacion de errores en la etapa de postulacion Del 19 de agosto al 6 de septiembre de 2024
Notificacién a postulantes aptos y no aptos para avanzar a
la fase de evaluacién

5 de agosto de 2024

Del 5 de agosto al 2 de septiembre de 20248

Del 2 al 13 de septiembre de 2024

Revision y evaluacion de planes de negocio Del 9 al 27 de septiembre de 2024
Defensas del elevator pitch Del 30 de septiembre al 10 de octubre de 2024
Seleccién de ganadores Del 7 al 10 de octubre de 2024
Notificacién a ganadores y no ganadores Del 14 al 18 de octubre de 2024
Firma de actas compromiso para ganadores del concurso Del 21 al 25 de octubre de 2024

6 ConQuito se reserva el derecho de exclusion del emprendedor conforme la naturaleza del programa o proyecto.

7 El tiempo planificado para el proceso podrd extenderse o modificarse en caso de presentarse eventualidades. Los cambios serdn
comunicados oportunamente a los correos electrénicos de los postulantes.

8 Se tomara por entendido que las personas que no postulen hasta la hora y fecha establecidas no estan interesadas en participar en el
concurso de potenciacién de emprendimientos.
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Asistencias técnicas para el desarrollo del plan de inversion Del 21 al 31 de octubre de 2024
Revision, convalidacion dg erro.r,es y aprobacion del plan Del 28 de octubre al 8 de noviembre de 2024
de inversion
Etapa de incubacién para ganadores Del 11 al 22 de noviembre de 2024
Suscripcion de planes de inversion de ganadores Del 25 de noviembre al 5 de diciembre de 2024
Evento de premiacién a ganadores Semana del 9 al 13 de diciembre de 2024
Convocatoria y coordinacion para entrega de bienes Del 16 al 27 de diciembre de 2024
Entrega de bienes a ganadores Del 6 al 17 de enero de 2025

Proceso de seguimiento a ganadores Desde el 17 de febrero al 9 de mayo de 2025

Fuente: Metodologia de potenciacion de emprendimientos
Elaboracién: Coordinacion de Capacitacién y Medios de Vida — ConQuito, 2024

NOTA: Este cronograma esta sujeto a modificaciones en funcién de la naturaleza de las actividades del proceso.
ConQuito se reserva el derecho de realizar cualquier ajuste que considere necesario, lo cual serd actualizado en
el presente documento y notificado oportunamente a los participantes via correo electrénico.

8. Informacion
Para solventar cualquier inquietud que surja durante el proceso, los participantes del concurso de potenciacion
de emprendimientos del programa Genera, podran acercarse a las instalaciones de ConQuito, ubicadas en la Av.

Maldonado Oel-172 y Jaime del Castillo, de lunes a viernes, de 8:00 a.m. a 16:00 p.m.

Asimismo, el correo infogenera.emprendimiento@conquito.org.ec estara disponible durante todo el proceso
para dar respuesta a las dudas de los postulantes.
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